
PROMOVEMOS O DIÁLOGO
ENTRE A ACADEMIA, TECIDO
EMPRESARIAL E GOVERNO

Email
geral@rededoempresario.pt

Website
www.rededoempresario.pt

Telemóvel
+351 919 694 461



6. Diferenciais Competitivos
6.1 Ecossistema consolidado
6.2 Acesso a decisores
6.3 Rede multissetorial
6.4 Presença nacional e internacional
6.5 Oportunidades contínuas
6.6 Programa de recomendações

7. Números e Prova Social

8. Casos de Sucesso
8.1 CEOs e empresários de referência
8.2 Depoimentos institucionais

5. Áreas de Atuação
5.1 Networking Estratégico
5.2 Geração de Negócios
5.3 Visibilidade e Comunicação
5.4 Formação e Desenvolvimento
5.5 Internacionalização

ÍNDICE
1. Quem somos
1.1 O que é a Rede do Empresário
1.2 Como nasceu
1.3 Proposta de valor principal

2. Missão, Visão e Propósito

3. O Problema que Resolvemos
3.1 Empresários isolados
3.2 Dificuldades em gerar leads
3.3 Pouca visibilidade
3.4 Networking pouco estratégico
3.5 Internacionalização complexa
3.6 Falta de parceiros confiáveis

4. A Nossa Solução
4.1 A Rede como HUB central de negócios
4.2 Ecossistema empresarial integrado

9. Modelos de Adesão

10. Programa de Recomendações

11. Mentores

12. Equipa e Liderança

9.1 Investimento vs Retorno
9.2 Planos Basic / Premium

10.1 ComunIQ
10.2 Café na Rede



1

QUEM SOMOSQuem Somos

O que é a Rede do Empresário

Mais do que uma rede  - 
um ecossistema de crescimento empresarial

- A Rede do Empresário é uma plataforma 
estratégica que conecta empresários, empresas, 
instituições e especialistas com um objetivo de 
transformar relações em oportunidades reais de 
negócio. Atualmente somos mais 16000 entidades 
abrangendo todos os sectorese areas geográfica 
nacional.

- Criada para responder às necessidades reais do 
mercado empresarial moderno, a Rede atua como 
um ecossistema vivo e  central onde networking, 
visibilidade, geração de leads, comunicação, 
parcerias estratégicas e internacionalização deixam 
de estar dispersos e passam a acontecer de forma 
integrada, estruturada e orientada para resultados. 

Não somos apenas uma rede de contactos. 

Somos um ambiente de aceleração empresarial.



COMO NASCEUComo nasceu
A Rede do Empresário nasceu 
durante a pandemia, num 
contexto que reforçou a 
importância da colaboração e da 
construção conjunta. Após uma 
trajetória na função pública, 
consultoras, associações 
empresariais e academia, surgiu a 
necessidade de criar um 
ecossistema agregador de valor, 
assente na colaboração.

A visão sempre foi clara: 
academia, empresas e governo 
não crescem de forma isolada. A 
ligação entre estes setores gera 
mais impacto, inovação e 
melhores resultados.

Foi assim criada a Rede do 
Empresário, uma plataforma 
dedicada a promover diálogo, 
partilha de projetos e novas 
oportunidades entre diferentes 
setores e agentes de 
transformação. Áreas emergentes 
ganham destaque através de hubs 
criativos ligados à 
sustentabilidade e 
responsabilidade corporativa, 
saúde, smart cities, tecnologia e 
inovação, cultura e turismo.

Com agendas anuais de 
iniciativas, a Rede promove 
comunicação, interação e 
networking estratégico, 
fortalecendo conexões e 
impulsionando novas soluções.

A liderança assenta em 
autenticidade, coragem e 
generosidade, valores que 
definem tanto a minha atuação 
como a essência da Rede do 
Empresário.



A principal proposta de valor da Rede do Empresário é criar um ecossistema de colaboração estratégica 
entre academia, empresas e governo, promovendo conexões que geram impacto real, inovação e 
crescimento sustentável.

Através de uma plataforma agregadora de valor, a Rede impulsiona o diálogo, a partilha de conhecimento, 
o desenvolvimento de projetos conjuntos e a criação de novas oportunidades de negócio e 
transformação.

Mais do que networking, a Rede do Empresário constrói pontes entre diferentes setores, potenciando 
resultados através da cooperação, da visão integrada e da capacidade de transformar desafios em 
soluções concretas.

Com foco em áreas emergentes e hubs criativos, posiciona-se como um espaço de influência, 
desenvolvimento e liderança colaborativa.

PROPOSTA DE VALOR PRINCIPALProposta de valor principal
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MISSÃOMISSÃO

VISÃO

PROPÓSITO

VISÃO

Propósito

Promover a ligação estratégica entre 
academia, empresas e governo, criando um 
ecossistema colaborativo que impulsiona 
inovação, desenvolvimento sustentável e 
geração de valor através do diálogo, da 
partilha de conhecimento e da construção 
de projetos com impacto.

Ser a principal plataforma de referência na 
criação de conexões e ecossistemas 
colaborativos, onde diferentes setores se 
unem para transformar desafios em 
oportunidades, potenciando crescimento, 
competitividade e inovação com impacto 
positivo na sociedade.

Inspirar e fortalecer uma cultura de 
colaboração, onde nenhum segmento atua 
de forma isolada, mas sim em conjunto, 
promovendo relações autênticas, 
networking estratégico e soluções que 
contribuem para o desenvolvimento 
empresarial, social e institucional.
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OS PROBLEMAS QUE RESOLVEMOSOs problemas que resolvemos

Empresários isolados

Dificuldade em gerar leads

Pouca visibilidade

Networking pouco estratégico

Falta de Estratégia de comunicação

 Falta de parceiros confiáveis

Ser a principal plataforma de referência na criação de conexões e 
ecossistemas colaborativos, onde diferentes setores se unem para transformar 
desafios em oportunidades, potenciando crescimento, competitividade e 
inovação com impacto positivo na sociedade.

Ser a principal plataforma de referência na criação de 
conexões e ecossistemas colaborativos, onde diferentes 
setores se unem para transformar desafios em oportunidades, 
potenciando crescimento, competitividade e inovação com 
impacto positivo na sociedade.
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A NOSSA SOLUÇÃOA nossa solução

A Rede do Empresário surge para resolver um desafio comum no mundo empresarial: muitos empresários 
atuam de forma isolada, com dificuldade em gerar leads qualificadas, pouca visibilidade no mercado, 
networking pouco estratégico, ausência de uma estratégia de comunicação consistente e falta de 
parceiros confiáveis para crescer de forma sustentável.

A Rede como HUB central de negócios

A nossa solução posiciona a Rede como um ecossistema central de negócios, criando um ecossistema 
empresarial integrado onde empresas, academia e governo se conectam de forma estratégica. Através da 
colaboração, da partilha de conhecimento e da criação de oportunidades reais, promovemos relações 
sólidas, maior visibilidade, crescimento estruturado e resultados mais consistentes.

Ecossistema empresarial integrado



Tecnologia e Inovação

Sustentabilidade e
responsabilidade Corporativa

Cultura e Turismo

Cidades Inteligentes

Saúde e Ciências
Biológicas

Empreendorismo e
Startups

Humanitário, Direitos
Humanos e Reconciliação

Inovação Baseada em 
Tecnologia5

ÁREAS DE ATUAÇÃOÁreas de Atuação

O Business Science Connect é uma rede que visa 
operacionalizar a colaboração  entre a indústria, 
universidades, centros de pesquisa e o governo por 
meio de projetos conjuntos.

Essa rede é composta por diferentes sub-redes sobre 
megatendências atuais, levando à criação de um 
ecossistema global que integra as áreas abaixo.

A rede promove projetos de consultoria em diversas 
áreas, conectando indústria e ciência por meio de 
estudos, empregabilidade, troca de conhecimento e 
apoio a políticas públicas.

Ecossistema global

Projetos de Consultoria

Ecossistemas de Inovação
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DIFERENCIAIS COMPETITIVOSDiferenciais Competitivos
Os diferenciais que tornam a Rede do Empresário uma plataforma única de estratégia.

Ecossistema
consolidado

Acesso
a decisores

Rede
multissetorial

Presença
nacional e internacional

Oportunidades
contínuas

Programa de
recomendações
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NÚMEROS E PROVA SOCIALNúmeros e Prova Social
A Rede do Empresário destaca-se pela sua diversidade, impacto e capacidade 
de gerar conexões estratégicas, consolidando-se como uma plataforma de 
referência no ecossistema empresarial.

Uma comunidade empresarial ativa e 
diversificada, composta por 
empresas, instituições, associações e 
organizações de diferentes 
dimensões e áreas de atuação.

Presença em áreas como 
sustentabilidade, saúde, tecnologia e 
inovação, smart cities, cultura, 
turismo, responsabilidade 
corporativa, educação, consultoria, 
indústria e serviços.

Colaboração com universidades, 
empresas, associações empresariais, 

entidades públicas e organizações 
de referência.

Conexão entre mercados nacionais e 
internacionais, promovendo relações 
empresariais entre diferentes 
geografias e fortalecendo pontes de 
negócio globais.

Novos negócios, projetos 
colaborativos, parcerias 

institucionais e conexões que geram 
impacto real e crescimento 

sustentável.

Fóruns, conferências, encontros 
estratégicos, networking sessions e 
iniciativas anuais que impulsionam 

conhecimento e visibilidade.
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+1600 Entidades Integradas

+20 Setores Representados

+8 Países e Regiões

+50 Eventos Realizados

+40 Parceiros Estratégicos

+300 Oportunidades Geradas



"Networking é uma das habilidades mais importantes para o sucesso 
de qualquer negócio.                                                                  

Encontrar pessoas com a mesma mentalidade de crescimento é uma 
vantagem incrível e a Rede do Empresário tem um DNA natural nesse 
sentido."

"A Rede do Empresário tem sido uma experiência muito 
enriquecedora. Para além de proporcionar acesso a uma comunidade 
de contactos qualificada, permite trocar ideias, experiências e 
estabelecer parcerias que promovem crescimento e sucesso mútuo. 

Acredito que esta comunidade tem um papel fundamental em 
aproximar empresários e criar relações sólidas que fazem a diferença 
para quem quer evoluir com confiança e dinamismo no mundo dos 
negócios."

"A Rede do Empresário tem sido uma experiência transformadora. 
Enquanto CEO & Co-fundador da Lead Lab, percebi que o 
crescimento de um negócio não depende apenas de boas ideias, mas 
também das pessoas e conexões certas. 

A Rede oferece exatamente isso: um ecossistema de empresários 
que partilham conhecimento, oportunidades e experiências de forma 
genuína e colaborativa. 

Parabéns à Teresa Esteban e a toda a equipa."

"Mais do que uma plataforma, a Rede do Empresário é o ecossistema 
essencial que transforma a complexidade do mercado em 
oportunidades claras de crescimento e colaboração para qualquer 
empresa. "

CASOS DE SUCESSOCasos de Sucesso

Tim Vieira

Tiago Alvarez Filipe Monteiro

Gonçalo Bastos da Fonseca 
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MODELOS DE ADESÃOModelos de Adesão
Plano Básico

600€ / Ano
Valor sujeito a IVA à taxa legar em vigor.

300€ / Ano
Valor sujeito a IVA à taxa legar em vigor.

- Logótipo no site
- Divulgação oficial
- Acesso à Academia Digital
- Participação numa rede (BSN)
- Apoio a candidaturas
- Cedência de espaços p/ eventos
- Artigo na Revista Business Science Networks
- Membro de uma das BSNs 
à escolha e participação ativa na agenda anual
- Apoio na cedência de espaços para eventos, 
consoante disponibilidade e local
- Acesso ao programa de Recomendações
- Acesso a Mentorias e Possibilidade de ser um Mento

- Logótipo no site
- Divulgação oficial
- Acesso à Academia Digital
- Participação numa rede (BSN)
- Apoio a candidaturas
- Cedência de espaços p/ eventos
- Artigo na Revista Business Science Networks
- Acesso a Mentorias e Possibilidade de ser um Mentor
- Participação em 2 redes (BSNs) à escolha
- Gravação e divulgação no Café da Rede
- Possibilidade de ser orador em eventos BSN
- Publicação de destaque na Revista Business
- Membro Clube Recomendações
- Acesso ao programa de Recomendações

Plano Premium

A Rede do Empresário valoriza a confiança e as ligações profissionais 
que constroem a nossa comunidade.

Se conheces empresas que podem beneficiar dos nossos serviços e do 
nosso ecossistema, podes ser recompensado por apoiar o crescimento 
da Rede.

Recebe 10% do valor da adesão por cada empresa que recomenda 
e que se torne membro.



Comunicação

Aqui, dá-se voz à experiência. E lugar ao conhecimento partilhado.
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PREGRAMA DE RECOMENDAÇÕESPrograma de Recomendações

Café na Rede

Café na Rede é o podcast da Rede do Empresário onde se partilham conversas inspiradoras com líderes, especialistas e 
empreendedores que têm marcado o panorama nacional e internacional.
Cada episódio oferece uma oportunidade para aprender com quem está a fazer a diferença, com espaço para temas como inovação, 
liderança, finanças, sustentabilidade e muito mais.

Aquele momento de conversa e partilha onde 
descobre pessoas e possibilidades, enquanto 

bebe um café.



ComunIQ

Branding e Identidade

Press Release & Imprensa

Comunicação ESG

Gestão de Redes Sociais

Geração de Leads

Web Design

+15.110
Empresas de serviço

+100
Comunicação

%99
Satisfação

Protecção Estratégica de Marca

Estratégia de Marketing Digital

Eventos Chave na Mão

Uma solução pensada para responder a um desafio transversal às empresas: comunicar de forma dispersa, sem estratégia clara e sem ligação direta aos 
resultados.
A comunIQ surge para estruturar essa comunicação, alinhar posicionamento com ação e garantir que cada decisão tem intenção, coerência e impacto.
Mais do que comunicar, trata-se de criar direção.

ComunIQ

Construímos marcas, 
geramos leads e 
criamos crescimento real para a sua empresa

Os nossos números

Serviços
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MENTORESMentores

A mentoria é uma ferramenta de gestão, eficaz para acelerar 
resultados, desenvolver pessoas e gerar novos
ciclos de evolução para as empresas

Transformar o ecossistema empresarial português 
através de mentorias de excelência.

Mentoria mediada
Promovemos a conexão entre profissionais com experiência evidenciada e 
empreendedores que procuram desenvolver as suas ideias de negócio e projetos 
empresariais estabelecendo, entre ambos, uma relação de mentoria mediada pela 
Rede do Empresário.

Aplicamos um método inovador de mentorias online customizado e adaptável às 
transformações e objetivos de crescimento das empresas. Com os nossos 
Mentores de Performance, fazemos um diagnóstico de todas as áreas do negócio, 
com acompanhamento constante crescimento.

Método inovador



SERVIÇO PREMIUMServiço Premium

Get Leads
Geramos leads qualificadas em um período mínimo de 3 meses para obter resultados efetivos

Gestão de tempo
As reuniões estão entre as várias tarefas do seu dia-a-dia. Horas perdidas na gestão da 
agenda, marcações, desmarcações ou reagendamentos. A RE ajuda no processo.

Vendas
O serviço Get Leads da RE tem sempre como foco entregar geração de leads qualificadas 
que resultem em vendas com ROI competitivo para a sua empresa.

Orientados a Resultados Visão nacional e internacional Peace of mind do cliente Equipa qualificada sénior
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EQUIPA E LIDERANÇAEquipa e Liderança

Décia Barros
Chief Operating Officer

Sara Soares Inês Pires

David SpínolaSílvia Massano

Maria da Paz Ruivo
Direção editorial e de vendas Direção Comercial

Imagem e ComunicaçãoDepartamento Financeiro

Relações Institucionais

APOIO À GESTÃOApoio à gestão

Teresa Esteban
CEO & Co-Founder



BUSINESS AND SCIENCE NETWORKSBusiness and science networks

Rui Mesquita

Eduarda OliveiraHelena Rocha

João Rodrigues dos Santos Filipa Moita Ana Miranda

Rui Ribeiro

SmartCities

Healthcare and Life Sciences

SmartCities Sustentabilidade e 
Responsabilidade Corporativa

Humanitário, Direitos Humanos 
e Reconciliação

Cultura e Turismo

Responsável da Tecnologia e Inovação
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CONVITE FINALConvite final
Convidamos  sua empresa a dar o próximo passo connosco. Vamos construir, juntos, 
um futuro com mais oportunidades, impacto e crescimento.

Agendamos uma conversa para alinhar objectivos e identificar sinergias.
Reunião estratégica

Torne-se membro do programa e benefecie de vantagens exclusivas.
Adesão

Desenvolvemos soluções em conjunto para gerar valor mútuo e duradouro.
Parceria

Expanda fronteiras connosco e leve o seu negócio mais longe.
Internacionalização

Juntos, criamos redes mais fortes,
empresas mais competitivas e um futuro melhor.




